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Anexo III

FORMULARIO DE PROYECTO FINAL (ARTICULO 5 INCISO B)
(Formato. Letra Arial 12. Interlineado 1,5. Máximo 5 hojas)
Punto a) ANÁLISIS DE MERCADO 
1) Cuáles son las características de los clientes, usuarios y/o consumidores del producto y/o servicios que ofreces?. 

2) ¿Quién decide la compra y quien usa el producto o servicio? 

3) Describe el mercado objetivo, estima el tamaño (en pesos y en % de mercado) 

¿Cuáles son las barreras para entrar al mercado? 

4) ¿Es el primer producto y/o servicios en entrar al mercado objetivo? ¿reemplaza parcial o totalmente a algún producto ya existente? 
5) ¿Quiénes son los competidores directos o indirectos? 

6) ¿Cuáles son los proveedores del producto o servicio? 

7) El proyecto tiene como objetivo principal: 

a. Desarrollar un producto o servicio 

b. Mejorar el proceso productivo. 

Punto b) PRODUCTO O SERVICIO 
1) ¿Qué producto o servicio va a desarrollar? ¿es nuevo en la región? 

2) Describí el problema que va a resolver el producto y cuál es la oportunidad de negocio? 

3) Describí las principales funciones o características de tu producto o servicio. 

4) ¿tiene algún tipo de innovación  ¿Cuál? 

5) ¿Cómo es el precio de tu producto respecto de otros? Superior?, igual?, Menor? Describirlo 

6) ¿Cómo se va a diferenciar de su competencia? 

Punto c) PROCESO PRODUCTIVO 
1) ¿en qué espacio físico vas a crear tu producto/servicio? ¿es espacio propio o alquilado? Describirlo detalladamente. 

2) Para tu producto o servicio ¿vas a necesitar algún tipo de habilitación para su producción o comercialización? 

3) describe las etapas del proceso productivo
Punto d) ESTRATEGIA COMERCIAL 
Comunicación y difusión. 
1) ¿Cuáles son los canales de comunicación que vas a usar para dar a conocer el producto y atraer a los posibles clientes? 

2) ¿Tienes una estrategia para el lanzamiento del producto? ¿Cuál? 

3) ¿Tienes una estrategia de precios? Describirla 

4) ¿Haces o vas a hacer promociones para acercar el producto a tus clientes? ¿Cuáles? Describirla. 
5) ¿Cómo tienes pensado vender el producto o servicio? ¿Qué canales vas a utilizar para venderlos? 

6) ¿Cómo está compuesto tu equipo de venta? ¿tiene incentivos? 

Punto e) ESTRUCTURA DE COSTOS 
1) Tu producto o servicio se puede ofrecer en todas las épocas o es estacional? 

2) Justifica cómo y en qué tiempo vas a amortizar la inversión a realizar. 

3) ¿consideras previsiones para contingencias? (demoras, incumplimientos, cambios de escenario en general). 

4) ¿Cuáles podrían ser tus fuentes de financiamiento? 

5) ¿Cuál es el volumen de ingresos necesarios para cubrir todos tus costos? Punto de equilibrio 

_______________________

Firma y Aclaración del titular

Observaciones: se recuerda que la documentación a presentar según el caso es:


Lista de los integrantes del equipo (acompañar DNI y restante documentación en caso de nuevas incorporaciones)


Certificación de  asistencia a los talleres


Formulario de consulta con el mentor 


Formulario de consulta Técnica especializada en la Escuela de Emprendedores


Planilla Canvas


Video Pitch


El presente formulario








